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Über uns 
 
Naissance Capital ist eine Schweizer Investment 
Boutique in Zürich, die sich darauf spezialisiert hat, 
Nischen-Investments mit herausragenden 
Wachstumsmöglichkeiten zu identifizieren. Das 
Ertragswachstum der einzelnen Initiativen lag im 
Durchschnitt bei 25% pro Jahr.  
 
Dieses Resultat wurde über ein breites Spektrum 
von Projekten, in Zeiten wirtschaftlicher und 
politischer Instabilität und divergierenden Märkten 
erreicht. Keine von Naissance’s Initiativen hat bis 
anhin Verluste verzeichnet. 
 
Naissance wurde 1999 von James Breiding und Dr. 
Francois Mayer mit Einlagen der Bodmer und  
Habsburg Familien gegründet. Beide Gründer 
haben weitreichende Erfahrungen im Investment 
Management. Dr. Mayer war ehemals CEO der J. 
Rothschild Holding, das „Familiy Office“ der 
Rothschild Familie. 

James Breiding verfügt über ein hohes Mass an 
Erfahrung im Investment Management. Vor der 
Gründung von Naissance Capital fungierte James 
Breiding als Managing Director von Templeton 
Schweiz. Davor war er als Director bei Rothschild 
und als Vice President für Alternative Anlagen bei 
der Bank Julius Baer engagiert. Während mehreren 
Jahren berichtete James Breiding über das 
Schweizer Wirtschafts- und Politikgeschehen für 
den Economist.  

 

Unsere Philosophie 
 
Resultate sind uns wichtiger als Prozesse; Fähigkeiten 
bedeutender als Status; und die gezielte 
Fokussierung steht bei uns vor der  Diversifikation. 
 
Wir betreiben unser eigenes Research in Gebieten 
mit herausragenden Aussichten auf Wertsteigerung 
und einem hohen Maß an Komplexität, in denen 
Know-how über dem Zufall steht. 
 
 

 
 

 

Unsere Performance 
 
Fond Thema Beginn Annualisierter 

Ertrag 
Naissance Health Care  ‘Anti-Biotech’ Fond ausgerichtet auf hohes Wachstum, 

jedoch bodenständig wie beispielsweise Generika, mit 
Schwergewicht auf Emerging Markets 

Nov. ‘02 28% 

Naissance Jaipur (India)  Lokale Aktien von öffentlich gelisteten indischen 
Unternehmen. Widerspiegelt existierenden Indian 
Emerging Opportunity Fund von Bharat Shah. 

Jan ’04 32% 

Naissance Putin Vehikel um in lokale Gazprom Aktien zu investieren. Sep. ‘03 34% 

Naissance Natural 
Resources 

Hohe Nachfrage nach Rohstoffen, lmitiertes Angebot Sep. ‘03 18% 

Naissance Japan Japanischer long/short Fond. Jul. ‘02 17% 

Naissance China Chinesischer long/short Fond. Apr. ‘01 29% 

L-R Global Globaler long/short Fond. Apr. ‘02 23% 

Europa Capital Ein pro-aktiver, „venture“ Ansatz um in europäische 
Immobilien zu investieren. 

Jun. ‘90 21% 

Caxton  Feeder fund um in Caxton Global zu investieren Mär. ‘84 28% 
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Unsere Kunden 
 
Naissance’s konzentrierter Kundenstamm besteht 
aus institutionellen und hochvermögenden, 
privaten Kunden. Wir betrachten unsere Kunden 
als „Sparring Partners“ und unverzichtbare Parteien 
in den Investmententscheidungen. 

Naissance zählt einige der einflussreichsten 
Schweizer und Europäischen Investoren zu seiner 
Klientel. Das in den verschiedenen Initiativen 
angelegten Vermögen summiert sich auf über 500 
Millionen US Dollar.  

 

Unsere Ansichten 
Unsere Newsletter spiegeln unsere Erwartungen 
bezüglich Marktentwicklungen wider und 
beinhalten zudem Grundprinzipien unserer Anlage-
Entscheidungen. Ergebnisse unseres Research 
wurden im „Economist“ und der 
„Wirtschaftswoche“ publiziert. 

Vergangene Publikationen sind erhältlich auf 
unserer Homepage: www.naissancecapital.com. 
 
 
 
  
CNBC Interview   May  2005 
  
Guinea Pigs Sep.  2005 
Pieces of Eight Jun.  2005 
Hang-Overs and Snoring Machines Mar. 2005 
Thirsty Grizzlies + Mad Cows Feb.  2005 
Dancing Naked in the Minefield Jan.  2005 
Everyone is picking on me Jan.  2005 
Performance 04 - Anthology Dec.  2004 
Putin – A big man Oct.   2004 
The Game  Jul.   2004 
Halos and Moths Feb.  2004 
 
 

Beirat 
Naissance Capital wird von einer Reihe 
außergewöhnlicher Persönlichkeiten beraten. Jede 
von Ihnen hat bedeutende Erfahrungen und 
Beziehungen im Bereich alternativer Anlagen 
 
 

Peter Ruys 
� CEO von SIF (Bemberg Family) 
� Ehem. Sr. Mgr. Agnelli Family 
 
Hans-Willem Baron van Tuyll 
� Ehemaliger VP von Cargill Investor Services Inc  
� Chairman der Alternative Management 

Association (AIMA) 
 
Marinus Keijzer 
� Ehemaliger Direktor der Investment Strategie 

von PGGM 
� Chief Investment Officer von GKN in den 

Niederlanden 
 
 
 
 
 

 
 
Die vorliegenden Unterlagen wurden auf der Grundlage intern entwickelter Daten und öffentlich zugänglicher Informationen 
erstellt. Naissance Capital Ltd. übernimmt keine Gewähr für die Richtigkeit oder Vollständigkeit. Alle Aussagen und 
Meinungen stellen eine Einschätzung von Naissance Capital Ltd. zum Zeitpunkt der Veröffentlichung dar. Dargestellte 
Ergebnisse und Wertentwicklungen sind vergangenheitsbezogen bzw. Beispielrechnungen und stellen keine Garantie für 
zukünftige Entwicklungen dar. Dieses Dokument stellt kein Angebot zum Kauf von Anteilen des Fonds dar. Der Erwerb von 
Fondsanteilen ist nur gültig auf Basis des aktuellen Verkaufsprospektes (Private Placing Memorandum). Auf Anfrage können 
weitere ergänzende Informationen und Detailinformationen zu den hier dargestellten Informationen zur Verfügung gestellt 
werden. 
 

http://www.naissancecapital.com/

